
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Institut National 
de Formation de la Librairie 

 
Tel : 01.41.72.79.79 
Fax : 01.41.72.79.70 

Courriel : contact@infl.fr 
Web : www.infl.fr 

Analyser des dossiers de création ou 
de reprise de librairie 
bilan, compte de résultat, trésorerie... 

 

INFL       Tour   Orion      -     12  à  16   rue   de   Vincennes      -     93100  Montreuil      -     M°  Croix de Chavaux       -       entrée  7  rue  Kléber 

Modalités 
 
 
Durée :  
2 jours – 14 heures 
 
 
Dates : 
Du 15 au 16 novembre 2012 
 
 
Horaires et Lieu : 
9h-12h30 – 13h30-17h 
INFL - Montreuil (93) 
 
 
Public : 
Chargés de mission du CRL 
ou de l’ARL, DRAC et 
Association de libraires. 
 
 
Prix : 
400€HT/personne 
 
 
 
 
Formation en Inter 

Objectifs : 
Pouvoir analyser des dossiers de porteurs de projets créateurs ou repreneurs de 
librairie et évaluer la viabilité financière. 
NB : Formation spécifique aux accompagnants des porteurs de projets de librairie. 
 
 

Contenu : 
La transmission d’une librairie 
 
Acheter une société 

- Étudier le bilan, étudier le compte de résultat, valoriser le stock (les critères, les 
leviers). 

- Comment évaluer la société et négocier. 
 
Acheter un fonds 

- Étudier le bilan, étudier le compte de résultat. 
- Analyser le stock (les critères, les leviers). 
- Analyser le bail. 
- Évaluer le fonds et négocier. 

 
Monter son business plan 

- 4 prévisionnels : CA, achats, compte de résultat et trésorerie. 
 
La création d’une librairie 

- Le créateur de librairie : profil, motivation, type, lieu… 
- Analyser l’étude de marché. 
- Le statut juridique et le bail choisi. 
- Évaluer les budgets et les sources. 

 
Le business plan 

- Le bilan d’ouverture. 
- Le CA. 
- Les achats. 
- Le compte de résultat. 
- Le plan de trésorerie. 

 
La constitution du stock 

- Produits, ouvertures de compte, rotation, fonds de roulement… 
 
Le document de synthèse 

- Présentation d’un document interactif permettant d’intégrer toutes les compo- 
 santes du projet et d’établir le business plan. 

 
 

Méthodes : 
Alternance d’apports théoriques et d’études de cas concrets. 
 
 

Moyens : 
Ordinateur et vidéoprojecteur. 


